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JAN JANSSONS _
CHECKLISTA FOR
NYFORETAGARE.

1. BESTAM MALGRUPP

Valj kunder du kan nd ut till snabbt och effektivt. Det
finns inget foretag som har "alla” som kunder.

2. DEFINIERA VAD MALGRUPPEN BEHOVER

Lar dig om dina kunders forutsattningar och behov sé att
du kan bli intressant for dem.

3. TA REDA PA KUNDNYTTAN

Vad &r vardet och fordelarna for kunderna att just du blir
leverantor? Tank pa styrkor och svagheter mellan ditt
foretag och dina konkurrenter.

4. EKONOMI.

Gor en foretagsbudget for att veta vad uppstart och drift
av foretaget kommer att kosta.

5. NATVERK

Anvénd ditt personliga ndtverk for att nd ut. Det ar ocksa
bra med en back-up som kan hjalpa till vid behov.

6. TANK LANGSIKTIGT.

Generellt tar det lang tid att bearbeta en marknad och bli
kénd. Var darfor beredd att arbeta langsiktigt.

HIT KAN DU VANDA DIG FOR MER INFORMATION
OM ATT STARTA EGET.

NyféretagarCentrum finns pd mer én 100

orter i Sverige och erbjuder gratis radgivning.
www.nyforetagarcentrum.se

Skatteverket har starta féretag-dagar dd sex

verk och myndigheter berdttar om sina
férutsdttningar att hjdlpa dig att starta eget.
Skatteverket, Bolagsverket, Nutek, Forsdkringkassan,
Arbetsformedlingen och Tullen deltar.
www.skatteverket.se



