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ANNONS

NyforetagarCentrum i Stockholm ger

n kemist som vill kopa presenter,

en ldrare som vill 5ppna behand-

lingshem, en violinist som vill

undervisa och en utbildnings-
ansvarig som vill borja om. Drommarna och
férhoppningarna ir stora hos deltagarna vid
ett av Stockholms NyféretagarCentrums in-
troduktionsméte for blivande fOretagare.
Sammanlagt dr det tolv personer, atta kvin-
nor och fyra min, som har triffats pA Munk-
bron 11 Gamla Stan.

Stockholms NyforetagarCentrum har i tjugo
ar gett kostnadsfri radgivning infor fore-
tagsstarten. Allminradgivare Jan Jansson ir
Stockholms NyforetagarCentrums “mesta”
allminradgivare. Han ir “pappa” till 6ver
1 300 nya foretag och snart nirmar han sig
7000 radgivningstillfillen. Han har mellan
sex och atta radgivningar per dag.

- Vi hjilper till att gora affirsplan med bud-
get, sdger Jan Jansson. Ytterst handlar radgiv-
ningen om att oka 6verlevnadsgraden hos
de nystartade foretagen. Ungefir 40 procent
av alla nya foretag ar borta fran marknaden
redan efter tre ar, bland annat pa grund av
konkurs eller nedliggning. De nyforetagare
som har fitt radgivning hos oss ar 82 procent
fortfarande i drift efter tre ar. Det beror pa
att nyforetagarna forberett sig vil och tinkt
igenom olika scenarion innan de startat fore-
taget, siger Jan Jansson.

- Vi allminradgivare blir samtalspartner som
haller 1 processen och for foretagsplanerna
framat. Blivande foretagare gar forst pa ett in-
troduktionsmote pa en timme, innan de kan
boka en individuell radgivning hos nagon av
de atta allmidnradgivarna. Ofta brukar det bli
mellan fyra och fem radgivningstillfillen per
nyforetagare innan affirsplan och budget dr
finslipad. Vi hjilper till att minimera riskerna
och ofta stirker vi sjilvfortroendet hos den

Jan Janssons

blivande foretagaren. Men det hinder att vi
dven avstyr fOretagsstart, siger Jan Jansson.

Radgivningen ir helt kostnadsfri, oberoende
och konfidentiell. Det r frimst niringslivet
1 Stockholm, Stockholm Stad och Almi Fo-
retagspartner som star for finansieringen. De
stiller dven upp med mankraft. Dirfor kan
blivande foretagare dven att fa specialistrad-

basta tips

till nyforetagaren:

1. Definiera KUNDERNA klart och tydligt for dig sjalv och omgiv-
ningen. "Alla” ar aldrig kund till ett foretag.

2. Samla information om MARKNADEN s3 att du far bra forutsatt-
ningar och majlighet att kommunicera “ratt” budskap till "ratt”

kund.

3. Se over dina STYRKOR OCH SVAGHETER. Forstark styrkorna
och "tapp igen” svagheterna via natverk eller egen kunskap.
Skapa ett eget “utbildningskonto” i foretaget.

4. Se over den forvantade EKONOMISKA SITUATIONEN. Gor en
budget for foretaget som aterspeglar fluktrationen for intdkter

och utgifter under forsta aret.

5. Se 6ver SAKERHETEN. Det géller exempelvis forsakringar i
foretaget och avtal mellan delagare.

Radgivarna pé Stockholms NyféretagarCentrum ser till att du och ditt féretag fa
for starten och framtiden. Och det ar helt kostnadsfritt!

dsta mojliga forutsattningar

givning 1 dmnen som ekonomi, finansiering,
bolagsbildning, forsikring, marknadsforing,
forsiljning, data-/IT och utlandshandel. Det
ir specialister fran niringslivet och olika
myndigheter som stiller upp som radgivare
och med seminarier.

Det ir runt 60 stycken radgivare pa Stock-
holms Nyforetagarcentrum. Av de nyfore-
tagare som vill fa radgivning i Stockholm
tinker 65% starta ett tjansteforetag och 29%
inom handel. Bara sex procent tinker starta
ett tillverkande foretag, enligt Stockholms
NyforetagarCentrums egna underdkningar.

Under ar 2007 besokte 6 000 blivande fore-
tagare Stockholms Nyforetagarcentrum. Och
det fortsitter att oka. Berdkningar visar pa
7500 radgivningar, enskilt eller i grupp under
2008 vilket 4r fordubbling pa 2 ar!

Bland besdkarna finns 61 procent var kvin-
nor och 30 procent har utlindsk harkomst.

- Det ir verkligen alla mojliga manniskor
som soker sig till oss — unga och medelalders,
kvinnor och min, svenskar och personer med
utlindsk hirkomst. Och alla har de olika yr-
kesbakgrund. Det dr det som gor mitt jobb sa
otroligt spinnande, siger Jan Jansson.

- Det spelar ingen roll hur bra affirsidén ar
om inte fOretaget nar ut pa marknaden. Alla
foretagare maste kunna silja. Dessutom ar det
personliga nitverket viktigt. Ensam ér aldrig
stark. Nitverket dr A och O for att lyckas,
sdger Jan Jansson.

Ett av de forsta foretag som Jan Jansson var
radgivare till ir livsmedelsforetaget Maxo's,
som tillverkar Hummus (kikirtsrora) och
andra roror at detaljhandelsjittar som ICA
och Axfood. Foretaget har idag 14 anstillda
och omsitter 18 miljoner kronor.

Ett annat foretag som Jan Jansson hjilp ir
Volontirresor, som utsdgs till Arets nyforeta-
gare 1 Stockholm 1 2007.

- Vildigt ofta handlar radgivningen om att
peppa de blivande foretagarna att vaga tinka
storre och hiftigare. Samtidigt ger jag dem
lite trygghet pa vigen. Jag vet att det ir ett
jttebeslut, men med ritt vigledning behdver
det inte vara sa riskfyllt att starta eget foretag,
framhaller han.



