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Stockholm Varumarkesprofil

Kostnadsfria seminarier

Ett bra satt att forbereda sig ar att besoka vara seminarier. Dar far Du en introduktion till olika @amnesomraden och méjlighet att
fa de forsta svaren pa Dina fragor. Seminarierna ar 2,5 timmar langa, kostnadsfria och ska bokas via var hemsida.
Alla seminarier sker hos Stockholms NyféretagarCentrum, Munkbron 1 i Gamla Stan.

Besok www.nyforetagarcentrum.org och vart kalendarium for att se vad som ar pa gang

Du kan enbart boka Dig till seminarier via lanken: www.nyforetagarcentrum.org _ dar
Du anvander Ditt anvandarnamn och I6senord for att logga in.
Besodk garna arrangdrens hemsida for att Iasa mer om foretaget, men dar kan Du inte boka Dig till semin  ariet.

Forsaljning — Otroligt kul! den 1 februari kl.13:15  -16:00 Fullbokat!

Arrang0r: Stockholms NyféretagarCentrum www.nyforetagarcentrum.org

Vi vill inspirera dig och ge dig konkreta tips som gor att du blir battre pa att sélja och darmed lyckas med din féretagsdrom! Du
far grunderna inom forsaljning, hur forsaljning ar kopplad till affarsidé och marknadsplan samt hur en aktivitetsplan kan se ut
och varfor den &r sa viktig for att du ska na dina mal. Vi pratar om vad forsaljning kan vara for dig och hur vi vander motstand
till framgang. Genom konkreta évningar kan du enkelt, och med stolthet, presentera ditt féretag och vad som &r unikt med din
produkt/tjanst.

Kom igang med e-handel for bade detaljhandel ochtj  &nsteforetag den 2 februari
kl.09:15-12:00 Enstaka platser kvar!

Arrang6r: Ballou www.ballou.se

Under seminariet kommer du bland annat fa héra hur marknaden ser ut, vilka som handlar pa natet idag, vad &ar viktigt att
tanka pa. Vi tittar aven pa foretag som lyckats med e-handel och identifierar deras framgangsfaktorer. Vi ser 6ver vilka aktorer
som erbjuder e-handelsystem och gar in pa vad ett e-handelsystem bestar av och hur du kommer igdng med e-handel och
bokningssystem genom webbhotellet Ballous system. Avslutningsvis gar vi igenom nyckelomraden som ar viktiga for att
lyckas med e-handel p& lang sikt.

Foretagsekonomi for smaforetag den 3 februari kl.13  :15-16:00 Fullbokat!

Arrangor: Ohrlings PricewaterhouseCoopers WWW.pWC.Se

Punkter ur programmet: Vad innebar bokforingsskyldigheten? Viktigt med ordning och reda fran dag ett! Se till att ha bra
beslutsunderlag - redovisning ar farskvara! Vad ar en affarshandelse? Vad kraver mervardesskattelagen for uppgifter pa en
faktura? Presentation av hur en modern och effektiv ekonomiadministration kan fungera.

Kom igang med e-handel for bade detaljhandel ochtj  &nsteforetag den 4 februari
kl.13:15-16:00 Fullbokat!

Arrang6r: Ballou www.ballou.se

Under seminariet kommer du bland annat fa héra hur marknaden ser ut, vilka som handlar pa natet idag, vad &r viktigt att
tanka pa. Vi tittar ven pa foretag som lyckats med e-handel och identifierar deras framgangsfaktorer. Vi ser 6ver vilka aktorer
som erbjuder e-handelsystem och gar in pa vad ett e-handelsystem bestar av och hur du kommer igang med e-handel och
bokningssystem genom webbhotellet Ballous system. Avslutningsvis gar vi igenom nyckelomraden som ar viktiga for att
lyckas med e-handel p& lang sikt.
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Gora budget den 4 februari kl.17:00-20:30  Fullbokat!

Arrang0r: Aktiebolagstjanst AB www.ab.se

Det ar en sak att beskriva vad féretaget ska gora i text. Men hur kan man beskriva foretaget i siffror? Hur gér man en
féretagsbudget? Vad kan man férutse nar man inte "varit i framtiden” och vet? Vad &ar en likviditetsbudget? Hur fungerar den?
Vad ar en resultatbudget? Vad ska finnas med i en budget?

Val av foretagsform den 8 februari kl.09:15-12:00

Arrangér: Ohrlings PricewaterhouseCoopers WWW.PWC.Se

Vilka foretagsformer finns? Hur ar det med férdelar och nackdelar med de olika foretagsformerna? Kanske &r det aktuellt med
delagarskap och vad man bor da tanka pa? Kan man byta féretagsform? Om jag har flera affarsidéer — vad gor jag da? Alla
Dina fragor runt omkring valet av féretagsform har Du mgjlighet att fa svar pa. Forbereda garna med fragor som berdr Din
situation.

Skatte- och avgiftsanmalan den 9 februari kl.13:15-  16:00 Fatal platser kvar!

Arrang0r: Skatteverket www.skatteverket.se

Som foretagare stalls Du infor manga — och ibland nya - utmaningar. En del av utmaningarna handlar om skatter, bokforing
och mycket annat som maste skoétas i ett foretag. For att betraktas som foretag av omgivningen, kunder och leverantérer
behover Du en F eller FA-skattsedel. Pa detta seminarium far Du mojlighet att stalla alla Dina frdgor om hur man fyller i
blanketten. Las darfor garna broschyren Sa fyller Du i "Skatte- och avgiftsanmalan” fére seminariet och ta med Dina fragor.

Broschyren hittar Du pa www.skatteverket.se , valj Broschyrer till vanster och bokstaven "S” sa kregistret.

Kom igadng med Din personliga marknadsforing den 10 februari kl.09:30-12:00

Arrangor CV-Skolan www.cvskolan.se

Som foretagare maste Du ideligen presentera Dig och Din verksamhet. Oavsett om Du marknadsfor Dig muntligt via Ditt cv,
reklamblad, visitkort, webbplats eller sociala medier medium maste Du vara saljande. | detta seminarium far Du tips och
ovningar for att bli battre pa personlig marknadsforing. Relationer skapar affarer. Att vara personlig skapar relationer. Det ar
styrkan bakom personlig marknadsforing! Ur innehallet: Att sticka ut i mangden, Att presentera dig sjalv, Vanliga misstag,
Kundcase, Att marknadsfora istallet for att informera, Hur far Du nagon att lasa Ditt material?

Forsaljning — Otroligt kul! den 11 februari kl.13:1  5-16:00 Fullbokat!
Forsaljning — Otroligt kul! den 24 februari kl.13:1  5-16:00

Arrang6r: Stockholms NyféretagarCentrum www.nyforetagarcentrum.org

Vi vill inspirera dig och ge dig konkreta tips som gor att du blir battre pa att salja och darmed lyckas med din féretagsdrom! Du
far grunderna inom forsaljning, hur forsaljning ar kopplad till affarsidé och marknadsplan samt hur en aktivitetsplan kan se ut
och varfor den ar sa viktig for att du ska na dina mal. Vi pratar om vad forsaljning kan vara for dig och hur vi vander motstand
till framgang. Genom konkreta évningar kan du enkelt, och med stolthet, presentera ditt féretag och vad som &r unikt med din
produkt/tjanst.

Marknadsforing i praktiken den 16 februari kl.13:15  -16:00 Enstaka platser kvar!

Arrang0r: Visma www.visma.se
Punkter ur programmet; Enkla steg att géra Dig unik, vad kravs for att hitta och behalla kunder, marknadsforing ur ett
konkurrentperspektiv, Praktiska tips & rad, Mdéjlighet att stalla Dina fragor om marknadsféring m.m.

Immaterialratt - Upphovsratt, varumarkesskydd och p atent den 19 februari kl.09:15-
12:00

Arrang6r: Advokatfirman Delphi ~ www.delphi.se

Emil Dicksved och Johanna Elvander fran Advokatfirman Delphi kommer att i seminarieform beratta om vilka méjligheter som
finns for att erhalla samt skydda t.ex. varumarken och patent, samt vad skyddet innebar. Bakom en god affarsidé ligger ofta
stora ekonomiska investeringar och det blir darfor av storsta vikt att k&nna till hur man kan skydda sina immateriella
rattigheter. De kommer dessutom att tala om reglerna kring marknadsféring och god affarssed.
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Kurser
Grundlaggande bokféring - Startdatum 6 april 2010 k  1.18:00

Albert Waltonen &r var kursledare for "Grundlaggande Bokféring” sedan atta ar. Hans mangariga erfarenhet av att lara ut
konsten att bokfora och pedagogiska satt att forklara foretagets ekonomi gor att vi rekommenderar alla hans kurs. Efter atta ar
har han hunnit utbilda manga egenféretagare i bokféring. Han har mott foretag och foretagare i stort sett i alla branscher och
kanner till forutsattningarna. Bade for nystartade foretag och etablerade foretag.

Alla som bedriver foretagsverksamhet ar bokforingsskyldiga och nu aven skyldiga att uppratta arsbokslut. Vill Du forsta Ditt
foretags ekonomi och fa kontroll pa det ar kunskaper om kontering och bokféring basta vagen.

Innehallet i kursen "Grundlaggande bokf6ring”:
Begrepp och bokféringstermer
Kontoplan
Ingaende balans
Budget

@9 = Verifikationer
= Andringsverifikationer

Ekonomi AB Moms

= Balans och Resultatrapport
www.mmekonomi.eu -~ Ovriga bokféringsrapporter

Olika kontakter med myndigheter, Hur man knyter ihop alla uppgifter i ett
administrativt program med fakturering, kundreskontra, leverantérsfakturor,
utbetalningar mm.

Vi har 6vningar vid varje kurstillfalle.

Kursplan:

Kvallstid 5 x 3 timmar. Kursdagar: Den 6, 13, 20, 2 7 april och 4 maj 2010.
Pris/deltagare: 2500:- + moms (25%). Kursen genomfé  rs i Stockholms NyfoéretagarCentrums lokaler p4 Munk bron 1
Gamla Stan Stockholm.

Kursen vander sig enbart till dem som &r inskrivna hos Stockholms NyforetagarCentrum.
Anmalan till kursen &r bindande.  Boka Dig har!

Nytt individuellt radgivningsamne: Varumarkesprofil

Har Du fastnat med en text som inte vill sig? Har Du svart att fa till en bra och tydlig struktur pa Din hemsida? Talar Dina texter
och bilder till ratt malgrupp? Anvander Du réatt "rost” till din malgrupp? Haller Din kommunikation ihop?

Tillsammans tittar vi pa innehallet i Din kommunikation for att se hur Du med enkla grepp och konkreta rad kan vassa Din
kommunikation ytterligare och na fram i bruset. Ta med Dig utskrifter till rAdgivningen om det galler tryckt media av ndgot slag.
Hemsidor kan vi titta pa direkt i datorn.

Du far traffa rddgivaren Viveca Kuylenstierna , Stockholms NyforetagarCentrum, som har en mangarig bakgrund som konsult
inom varumarkeskommunikation. Viveca har arbetat som copywriter, projektledare och strateg/konceptutvecklare tillsammans
med kunder sdsom Extra film, OMX, Telia, Mio mobler, Skandia och Goéteborgs-Posten.

Fundera pa féljande fragor innan Du kommer:
Vilken ar Din primara malgrupp? Vilka vander Du Dig framst till?
Om Ditt foretag var en person; vilka tre egenskaper skulle utmérka den personen? Rejal, glad, proffsig, traditionell, flexibel,
idérik eller vad?
Om Ditt foretag var en person; med vilka tre egenskaper skulle Dina kunder beskriva Ditt féretag idag? Rejal, glad, proffsig,
traditionell, flexibel, idérik eller vad?
Vad, konkret, vill Du att kommunikation ska gora for Dig och Ditt féretag? Skapa kontakt, generera sélj/affarer, ge
information/kunskap, eller vad?

Boka Din individuella radgivning som vanligt pa www.nyforetagarcentrum.org
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Har Du fragor till oss pa Stockholms NyforetagarCentrum?

Du valkommen att kontakta oss via e-post till info@nyforetagarcentrum.org eller ringa till var kundtjanst pa 08-32 45 10.
Vi finns p& Munkbron 1 i Gamla Stan.

Halsningar och Valkommen
onskar

Personal och nagra av radgivarna vid Stockholms Nyf  dretagarCentrum

JOBS

AND SOCIETY

NyforetagarCentrum
Stockholm

Sveriges storsta aktor inom nyforetagarradgivning!
www.nyforetagarcentrum.orq iInfo@nyforetagarcentrum.org
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